
共催：一般社団法人 日本損害保険代理業協会東関東ブロック・あいおいニッセイ同和損害保険 株式会社

講 演 内 容

少子高齢化、デジタル化、自動車離れが進む中で、コロナが変えたお客様の意識と行動、
保険代理店はどう変わるべきか、皆さまとともに考えます。
プロ代理店が生き残り、新たな成長のステージに進むためには、現状と課題を正面から見
据えること。そしてビジネススタイルを躊躇せずに変えることが必要ではないでしょうか。
お客さま視点に立ち、新たなプロ代理店のスタイルを提案させていただきます。

保険プロ代理店向けWEBセミナー

日 時 2022年12月6日(火) 15:00～17:00  

場 所 ZOOM会場のみ

申込み 下記URL又は右側QRコードより参加登録をお願いします。

締 切 2022年11月24日（木）＊定員になり次第、締め切りとさせていただきます。

事務局

あいおいニッセイ同和損害保険（株）増島（ﾏｽｼﾞﾏ) TEL:028-639-5033 (受付9:00～17:00)

第1部

➢ 代理店を取り巻く環境について
➢ プロ代理店の皆さまの課題
➢ プロ代理店の生き残り戦略の選択肢

～アフターコロナで生き残る～ プロ代理店のビジネススタイル変革

第2部

1. 代理店賠責
2. 日本代協アカデミー
3. 質疑応答

生き残りに向けた日本代協各種サービスのご案内

定員500名様まで
参加費無料

15:00~16:00

16:00~16:45

（一社）日本損害保険代理業協会 東関東ブロック協議会

―講師経歴―
専業プロ代理店チャネルの企画・推進を統括。
大型プロ代理店への出向経験を活かし、プロ代理店に寄り
添った真の勝ち残りプロ育成に向けたチャネル推進を実践。

(一社)日本損害保険代理業協会 東関東ブロック事務局 木村 TEL:090-4591-3584

理事 教育委員長 石川 英幸
―講師経歴―
2000年NK石川保険事務所開業と同時に三重県代協加入、法人化を経て、
2013年株式会社ミライトへ社名変更、2018年度日本代協理事・教育委員長に
就任現在に至る。ISO9001認証、健康経営優良法人認証、経営労務診断適合
企業認証、三重県SDGs推進パートナー、事業継続力強化計画認証。

➢ 生産性向上に資する生き残り戦略
(ﾋﾞｼﾞﾈｽｽﾀｲﾙ変革)の具体的提案

【前編】プロ代理店の現状と課題

【後編】具体的対応策

室長 吉尾賢一
専業営業開発部
専業営業開発室

―講師経歴―
営業第一線のﾋﾞｼﾞﾈｽｽﾀｲﾙ変革に資する支援を統括。
約30年の損生営業経験を活かし、ｺﾝﾀｸﾄｾﾝﾀｰ事業部の
ﾉｳﾊｳを営業現場目線で全国に発信中。

統括ﾏﾈー ｼ゙ ｬー 玉井健一
コンタクトセンター事業部
営業支援グループ

https://us06web.zoom.us/meeting/register/tZEqc-6pqD8rHt3ju_ZTTLjVJSx_CxD4dT8x

https://us06web.zoom.us/meeting/register/tZEqc-6pqD8rHt3ju_ZTTLjVJSx_CxD4dT8x

